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La societa emiliana apré una filiale in California e punta sulla svolta verde di Obama

[IENavek S porta il [ negli Stati Uniti

Giovanni Vegezzi
MILANO

S LandilRenz o B e Baen
Stati Uniti fiduciosa della svolta
verde dell'amministrazione Oba-
ma.Lasocietapresente nel setto-
re dei sistemi alternativi di ali-
mentazione afffg] ¢ aRNEEWR per
autotrazione ha annunciato
I'aperturadellanuovafilialeame-
ricana, che avra sede in Califor-
nia. «Abbiamo pensato che que-
stosiaunmomento buonoperes-
sere presenti negli Usa - ha detto
ilvicepresidente del gruppo Ste-
fano a1l Sole 24 Ore - so-

prattutto grazie allattivita
dell’amministrazione Obama
nellincentivare lo sfruttamento
di fonti energetiche verdj, alter-
native al petrolio».

La nuova Usa
Corporation, un ulteriore passo

nell'internazionalizzazione del-

STEFAND LANDY

«E un mercato interessante,
dove i prezzi sono elevati»
Prospettive positive

grazie alle flotte pubbliche
alimentate a gas naturale

la multinazionale tascabile emi-
liana gia presente in Europa,
Asia e Sudamerica, si occupera
siadello sviluppo delle certifica-
zioni necessarie ad operare sul
mercato Usa, siadell’effettivaat-
tivita di trasformazione dei vei-
coli. «Eunmercato-rilevallETeed
Rmolto interessante dove i prez-
zi sono elevati: questo significa
che potremo inserirci con offer-
te piti competitive. Le grandi cor-
poration Usa si stanno muoven-
do per la conversione delle pro-
prie flotte: per esempio Verizon

sta preparando un bando di gara
per alcune migliaia diveicoli, ec-
colicipiacerebbe partecipare».

Ma il vero volano di business
per negli Usa po-
trebbe arrivare dalle flotte pub-
bliche. «C’¢ un progetto in di-
scussione presso il parlamento
americano, conosciuto come
Nat Gas Act, che prevede entro

il2014 che il s09% delle flotte pub-
bliche siano alimentate agas na-

turale: si tratta di un mercato da

2 milioni di autoveicoli» sottoli-
nea il vicepresidente del grup-
po. «Non vogliamo fornire cifre

- aggiunge - ma abbiamo ipotiz-
zato diversi scenari in relazione
allapprovazione omeno del Nat
Gas Act: pensiamo in ogni caso
che il mercato americano potra

_infuturo contribuijre perunapar-

te importante del fatturato del
gruppo.Fino ad oggi abbiamoin-
vestitoinunastrutturachesiaso-
prattutto un’antenna dritta su
quello che sta succedendo sul
mercato americano. Si tratta di
un presidio tecnico e commer-
ciale in cui investiremo inizial-
mente unmilione e mezzo didol-
lari. Attualmente un nostro te-
am guidato da mio figlio Luca,
che ¢ anche presidente di [IESGH
ISR Usa Corporation, sta cer-

cando una sede adatta per i ma-
gazzini e il laboratorio».

1l passo successivo per
’azienda di Cavriago potrebbe

essere quello-di estendere an-
chealmercato americanogli ac-
cordi con le case automobilisti-
che nellaproduzione di impian-
tisuautovetture nuove. «Pensia-
mo che la presenza negli Stati
Uniti di un’azienda italiana co-
me Fiat possa essere positiva
pertuttoilsettore dell’automoti-
ve» ha conclusolBETEH «Noi co-
munque abbiamo gid buoni con-
tattinon solo con Gm, concuila-
~voriamo datempo aunprogetto
di alimentazione ad idrogeno,
maanche con Chrysler, che col-
labora con noi su un mercato
promettente come il Venezue-
la. Crediamo che in un prossi-
mo futuro la facilita di dialogo
cheabbiamo conle case automo-
bilistiche ci possa aiutare a cre-
scere sul mercato americanoy.
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